Nye biogasanleeg skyder op med en
hastighed, som ikke tidligere er set,
og der bliver dermed flere og flere
anlseg, som gerne vil have aftaler
med landmeaendene, siger Troels
Lgwig Larsen. Foto: FBG Medier -
Marianne Ngrmark.

Fa alle de vig—
tige ting med i
kontrakten med

biogasanleegget,
sa aftalen bliver

til din og bedrif—

tens fordel.

Af Jess Ulrik Verge
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- Hvad bgr du som landmand have
med i en aftale om levering til
biogas? Det er et godt spgrgsmal.
For nar landmaend leverer gylle
og ggdning til biogas, er mange
af leverandgraftalerne udarbejdet
af biogasselskabet. Derfor skal du
veaere opmaerksom pa at fa en raek-
ke punkter med i aftalen, som er til
din og bedriftens fordel.

Det siger dyrleege Troels Lgwig
Larsen. Han er medlem af kam-
pagnegruppen bag initiativet “Tag
smitten ved hornene’, som er et
samarbejde mellem Den Danske
Dyrleegeforening, Landbrug & Fg-
devarer, VikingDanmark, Boehrin-
ger Ingelheim, brancheforeningen
DLBR og Seges Innovation.

Samarbejdet har til formal dels
at hjeelpe med at skabe klare af-
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taler og vilkar mellem landmand,
maskinstation og biogasmodtager,
dels at udbrede vejledninger til,
hvordan man reducerer risikoen
for at overfgre smitte.

- Rundt om i landet skyder der
biogasanleeg op med en hastighed,
som ikke tidligere er set, og der
bliver dermed flere og flere anlaeg,
som gerne vil have aftaler med
landmend om levering af husdyr-
gddning, siger Troels Lgwig Larsen
og tilfgjer:

- Der er mange forskellige ejere
af biogasanlaeggene, og de leve-
randgraftaler, som landmeandene
preesenteres for, er ogsad meget
forskellige. Nogle er er kortfattede,
hvor man kun forholder sig til det
allermest elementaere, mens andre
er meget omfangsrige.
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- Feelles for aftalerne er
dog, at det er biogasan-
leegget, der har forfattet
dem, og man vil derfor
ofte opleve, at aftalebe-
stemmelserne er udarbej-
det pa en made, som mest
er til fordel for biogassel-
skabet.

Vigtige punkter at

fa med i aftalen

Der findes ikke en skabe-
lon for en "“perfekt aftale’;
da forholdene typisk er
forskellige fra anleeg til
anleeg, og fra leverandgr til
leverandgr. Troels Lgwig
Larsen naevner de vigtigste
sp@grgsmal, som skal vaere
afklaret og nedfeeldet i en
god aftale:

Hvem er parterne? Er
aftalen direkte med bio-
gasanlaegget, eller gar

det gennem en leveran- 6.

dgrforening?
Er der pligt til at veere
medlem af en leve-

randgrforening for at 7.

kunne levere?

Hvad binder man sig til
at levere og aftage? Er
det hele bedriftens pro-
ducerede husdyrggd-

ning, eller er det kun 8.

det, der produceres pa
bestemte ejendomme?
Hvor lang tid er jeg
bundet af aftalen? Er

der en kortere eller 9.

lengere uopsigelig-
hedsperiode?
Hvordan er man stillet
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ved ophgr af produkti-
on eller salg af bedrif-
ten?

Hvilke krav stilles der
til den leverede husdyr-
ggdning, eksempelvis
til tgrstofindhold?
Hvad er kvaliteten af
den afgassede biomas-
se, jeg far retur? Der
bgr veere en afgivelse
af krav til N, P og andre
relevante forhold.
Hvem sgrger for, at

der sker afhentning og
levering af biomasse?
Er det biogasanlagget,
der har ansvaret?
Hvilke krav stilles der
til afhentningsstedet,
herunder til adgangsve-
je og adgang til tanke?

Sgrg for at aftale hvilke
kgrselsveje, som skal
benyttes ved afhent-
ning af biomasse.

10. Hvordan sikres det, at
transportgrerne ggr
mest muligt for at und-
ga smittespredning?
Der skal vaere krav om,
at lastbiler renggres,
fgr der afhentes/leveres
hos neeste leverandgr.

11. Hvilke procedurer har
biogas-anlaegget for
afhentning hos besaet-
ninger under offentlig
tilsyn - for eksempel
pa grund af Salmo-
nella Dublin? Er det
eksempelvis sidst pa
dagen eller sidst pa
ugen?

12. Kan biogasanlaegget
og/eller transportgren
ggres ansvarlig, hvis
der sker spredning eller
overfgrsel af smitte pa
grund af deres forhold?

13. Hvordan er gkonomien
i aftalen? Modtages be-
taling for den leverede
husdyrggdning, og er
der udsigt til en bonus,
hvis biogasanlaegget
gar godt?

14. Hvad geelder i forhold
til klimacertifikater og
klimagevinster?

Troels Lgwig Larsen

pointerer, at listen ikke

er fyldestggrende, og at

udviklingen pa omradet

gar sa staerkt, at der hele
tiden dukker nye problem-
stillinger op, som man bgr
forholde sig til.

- Men det er vigtigt at
holde sig for gje, at det er
fgr aftalen underskrives, at
man skal forholde sig til,
om der er tale om aftale-
vilkar, man kan overholde
og leve med - ikke mindst
i forhold til en eventuel
risiko for bedriften.

| gvrigt kan Seges Inno-
vation veere behjalpelig
med gennemgang og vur-
dering af en aftale, fgr den
skrives under. Henvendelse
kan ske til chefkonsulent
og afdelingsleder for Bio-
gas & Bioraffinering, Lars
Villadsgaard Toft, lato@
seges.dk W
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